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Lehrer

Lernsituation

WKE-LF04

Warenplatzierung im Verkaufsraum

Losungsvorschlage

Themenverschiedene Gruppenarbeit:

Platzierung nach der Warengruppe ,Bademode*

Verbundplatzierung zum Thema , Teezeit*

Verbundplatzierung zum Thema ,Sportskanone”

Aktionsplatzierung zum Thema ,Alles fur die Grillsaison® |

schilerabhangige Vorschlage

Vorteil Kunde

Vorteil Verkaufer

Platzierung nach
Warengruppen

Geringer Suchaufwand
Einfache Vergleichbarkeit

Absatz gangiger Waren
= Erhdhte Kundenbindung

Platzierung nach
Kundenbedarf/
Verbundplatzierung

Alles auf einen Blick
Erhdhte Aufmerksamkeit
Verstarkte Kaufanregung
Ansprechendes optisches
Erscheinungsbild

Impulskaufe
Spontankaufe
Zusatzkaufe
= Erhohter Absatz
= Erhdhter Umsatz
= Erhohter Gewinn

Aktionsplatzierung

Erhohte Aufmerksamkeit
Alles auf einen Blick
Verstarkte Kaufanregung
Kauferlebnis schaffen

Impulskaufe
Spontankaufe
= Erhohter Absatz
= Erhdéhter Umsatz
= Erhohter Gewinn
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