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Aufträge für die Übungsfirmenmesse:


· Die Belege bitte aufbewahren und in den nächsten ÜFA-Unterricht mitbringen.
· Die Checklisten auf der Rückseite sind für mindestens zwei Verkaufsstände auszufüllen und ebenfalls in den nächsten ÜFA-Unterricht mitzubringen.
· Achten Sie bei den Einkaufsgesprächen darauf, was Ihnen dabei gefallen oder sie gestört hat. Dies ist stichwortartig festzuhalten. Wobei jeweils mindestens drei Argumente zu nennen sind.


· Recherchieren Sie während des Aufenthaltes folgende Daten:

· Wie viele Übungsfirmen stellen auf der Übungsfirmenmesse aus?
· Kaufen Sie mindestens an fünf verschiedenen Messeständen Artikel ein.
· Kaufen Sie einen Artikel der zwischen 4.000 - 5.000 Euro kostet.
· Besorgen Sie mindestens 3 “Giveaways“ (z.B Kugelschreiber, Gummibärchen…)
· Kaufen Sie mindestens 3 Produkte im Bereich Elektronik.
· Kaufen Sie 4 Artikel und verlangen Sie darauf mindestens 20% Rabatt.
Suchen Sie jeweils im Bereich Kleidung, Essen und Wohnungsartikel 2 Artikel
aus.
· Bei welchem Anbieter findet man das günstigste/teuerste Produkt? (Name & Produkt & Preis)
· Die Checklisten auf der Rückseite sind an mindestens zwei Verkaufsständen auszufüllen und ebenfalls in den nächsten ÜFA-Unterricht mitzubringen.
· Achten Sie bei den Einkaufsgesprächen darauf, was Ihnen dabei gefallen oder sie gestört hat. Dies ist stichwortartig festzuhalten. Wobei jeweils mindestens drei Argumente zu nennen sind.

· [bookmark: _GoBack]Welche Schlussfolgerungen ziehen Sie für den Messeauftritt der Muster Üfa GmbH auf der Übungsfirmenmesse in Hechingen? Machen Sie hierzu mindestens fünf begründete Vorschläge.

· Erstellen Sie einen Bericht für den ÜFA-Ordner.
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Checkliste zum Verkaufsgesprich

Checkliste zum Verkaufsgespriach

Kriterien

Bewertung Kriterien Bewertung
++ + 0 -~ + o =
1. Ansprache am Verkaufsstand [ 1. Ansprache am Verkaufsstand
a} freundlich ‘|a} freundlich
b} aufdringlich b} aufdringlich
c} offen L. c} offen
d) direkt d} direkt
e} e} T
2. sprache des Verkaufsgesprichs | 2. Sprache des Verkaufsgesprichs
a} deutsch a} deutsch
b} englisch b} englisch
c) | c}
3. Kleidung des Verkdufers | 3. Kleidung des Verkdufers
a} ordentlich a} ordentlich
b} firmenbezogen | b} firmenbezogen
4. Mimik und Gestik 4. Mimik und Gestik
a) freundlich a} freundlich
b} offen b} offen
¢} ansprechend I ¢} ansprechend
d dj
5. Wortwahl und Sprache des Verkiufers | 5. Wortwahl und Sprache des Verkdufers
a} fachlich a} fachlich
b) informativ b} informativ
c} verstandlich ¢} verstandlich
d d}
6. Gefiihl wihrend dem Gesprich 6. Gefiihl wihrend dem Gespréch

Begrundung:

Begrindung:

7. Struktur <o§m:.n_m:m

7. Struktur vorhanden?





