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Lernsituation ,,MalRnahmen der Verkaufsférderung skizzieren*

| Didaktisch-methodische Hinweise

Auszug aus der Zielanalyse Lernfeld 5:

| Bildungsplan? didaktisch-methodische Analyse
Kompetenzba3|er— Inhalte Hinweise |Lernsituation Handlu_ngs— Uberfachliche H|n_— Zeit
te Ziele ergebnis Kompetenzen |weise
[...]
Die Schulerinnen Verkaufsfér- | nur Ver- LS MaRnah- Prasentati- Informationen | * 01
und Schiiler skizzie- |derung am | kaufsfér- | men der Ver- | on/Handlungs- | strukturieren
ren typische Mal3- POS derungs- |kaufsforde- empfehlung Informationen
nahmen der Ver- aktionen rung skizzie- austauschen
kaufsférderung. ren Entscheidun-
[...] gen treffen

* Die Schilerinnen und Schuler ziehen jeweils ein Kartchen zur Gruppeneinteilung (Lebensmittel bzw.
Spielwaren).

Die Bearbeitung der Lernsituation erfolgt gemaf der Methode der wachsenden Gruppe. Je nach GroRRe
der Klasse werden in der ersten Runde (Auftrag 1) 3er- oder 4er-Gruppen gebildet. Die Erlauterung der
Methode der wachsenden Gruppe kann bei ungetibten Klassen anhand der Folie erfolgen.

Die beiden Gruppen prasentieren ihre Handlungsempfehlung unter Beachtung von Prasentationsregein.
Das Plenum kontrolliert und bewertet die Prasentation. Dabei werden sowohl Verbesserungsmoglichkei-
ten im Arbeitsverlauf als auch im Ergebnis identifiziert.

Im Anschluss an die Prasentation werden die Fragen ,Worin liegt der Unterschied zwischen Werbung
und Verkaufsforderung?“ und ,Welche verkaufsférdernden MaRnahmen werden in den Ausbildungsbe-
trieben der Schiilerinnen und Schiler ergriffen?” jeweils im Lehrer-Schiler-Gesprach thematisiert.
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